
Liderando el futuro: 
Innovación y crecimiento en un nuevo escenario demográfico
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La pregunta ya no es si la natalidad afecta la matrícula, sino cuándo
afectará a todos los niveles.

Todos estamos viendo los mismos números...

Evolución de los nacimientos en Uruguay, 1950 - 2024
Fuente: Elaboración propia en base a datos de INE.



A diferencia de crisis económicas o incluso una pandemia, la baja
natalidad no es un problema “cíclico”. No va a “volver a la normalidad”

Un problema atípico...

Este no es un ciclo. Es un cambio estructural.



La solución de fondo no está en el mismo público objetivo (0 a 17 años).

Un problema atípico... exige soluciones atípicas.



OPTIMIZAR
Los dos frentes estratégicos a gestionar...

Competir más eficientemente por un
universo de alumnos que se reduce.

RECONCEBIR

Abrir el colegio a nuevos públicos que
la comunidad ya demanda.



Una oportunidad de impacto social y económico.

Un segmento que crece, que busca activamente propósito, conexión y
aprendizaje continuo.

Educación

Bienestar

Socialización

Personas mayores
de 55 años

El modelo Campus 8 se alinea con una de las inversiones más eficientes para el
bienestar de la sociedad. Estudios de McKinsey demuestran que por cada $1 que la
sociedad invierte en este tipo de iniciativas, se generan $3 de retorno en beneficios

económicos y ahorro en salud pública.



Máximo Retorno
Social

Impacto Directo
en el Bienestar

El Poder de la
Conexión

Educación Continua
= Alto Impacto

Los programas de
voluntariado generan un
retorno social 24.3 veces

superior a la inversión.

Los participantes
reportan menos

ansiedad, depresión y
soledad. El 84% mejora o

mantiene su salud.

Datos: McKinsey Health Institute 

Las conexiones sociales
son el mayor predictor

de salud y felicidad.
Campus 8 está diseñado

para crearlas.

La educación continua
es una intervención de

alta viabilidad y
comprobado impacto

social positivo.

Validación global: un modelo que genera valor social.



El camino de Campus 8...

FASE 1 FASE 2 FASE 3

2025-2026 2027 2028 en adelante

Investigación,
estructuración y validación

de públicos, formatos,
catálogo de contenidos y

procesos.

Lanzamiento en 30 centros
educativos.

Expansión nacional.



FASE 1...

Una alianza estratégica adecuada a la velocidad que las tendencias exigen.

FASE 1

2025-2026 12 meses

30 colegios



FASE 1: Meses 1 a 6 - Diagnóstico personalizado

Consultoría estratégica para evaluar la realidad
de cada centro.

FASE 1

2025-2026
Informe de viabilidad (financiero, mercado,
infraestructura, etc.). Un activo que será
propiedad de su colegio.

25.000 pesos uruguayos + IVA mensuales

Actividad

Entregable

Inversión - Con exclusividad geográfica

18.000 pesos uruguayos + IVA mensuales
Inversión - Sin exclusividad geográfica



FASE 1: Meses 7 a 12 - Diseño del modelo

Un equipo de expertos diseña la oferta de
servicios (educación, bienestar y sociabilización).

FASE 1

2025-2026 Participación estratégica, con feedback y
validación en reuniones periódicas.

Catálogo de servicios personalizado y un plan
de negocio listo para ser implementado.

Actividad

Rol del colegio

Entregable

25.000 pesos uruguayos + IVA mensuales
Inversión - Con exclusividad geográfica

18.000 pesos uruguayos + IVA mensuales
Inversión - Sin exclusividad geográfica



De la inversión al conocimiento acelerado...

Conocimiento
estratégico

Inteligencia de
mercado local

Nuevo modelo
de ingresos

Velocidad de
implementación

No invierte en una investigación larga. Invierte en velocidad y certeza. Adquiere
un modelo de alta calidad, listo para una rápida implementación y facturación.

Conocimiento Acelerado: Analizamos 30 realidades en simultáneo para crear un
modelo robusto y probado. Minimizamos su curva de aprendizaje y el riesgo de

"prueba y error".



El objetivo: ingresos recurrentes y predecibles...

Ingresos recurrentes

Ingresos extras
opcionales

El Desafío (Hacerlo Solo): Lanzar un modelo de ingresos recurrentes en solitario
implica un alto costo y un gran riesgo.

La Solución (Con Campus 8): Nuestra red aporta la tecnología y la escala para
hacerlo viable y simple. Su beneficio: una facturación mensual estable.



El ecosistema digital: su ventaja competitiva...

Contenido de Alta Calidad: Ofrezca a sus miembros
eventos globales, charlas con expertos internacionales y
actividades inter-sedes que serían imposibles de
producir en solitario.

Economía de Escala: Nosotros producimos el contenido
premium a gran escala. Usted lo incorpora a su catálogo
local, enriqueciendo su oferta sin costo de producción.

Generación de Ingresos: La plataforma no solo gestiona,
sino que genera ingresos pasivos para su centro a través
de un modelo de revenue sharing.



La ventaja de ser los primeros...

Exoneración del canon de ingreso al
modelo definitivo (Valor: USD 12.500).

Descuento permanente del 25% en los
royalties futuros.

Prioridad estratégica para pilotos,
alianzas y lanzamientos.

Beneficios exclusivos
para los 30 colegios

pioneros.



Una inversión estratégica en su marca

Liderazgo &
sostenibilidad

Innovación y
diferenciación

Impacto y capital
reputacional

Sumarse a la Fase 1 se convierte en la herramienta de marketing más poderosa para
fortalecer su posicionamiento y atraer a las familias de 0 a 17 años en el presente.

Proyecte una
imagen de fortaleza

y visión de futuro.

Posiciónese como
una vanguardia

educativa.

Conviértase en el
corazón social de su

comunidad.



Nuestra invitación...

Buscamos a los 30 colegios que liderarán el futuro de la educación en
Uruguay.

La pregunta es: ¿será el suyo uno de ellos?    .... Contáctenos.



Muchas gracias...

Anibal González Izaguirre
095807107

agonzalez@vacanted.com
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